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competenza”

“A fianco delle imprese con passione e

44 g~ oglierel'essenza della rel:
aie fra aziende e persone
Primo passo verso una cop-
nicazione idonea a dare i suoi fratti nel
tempo. 11 cliente non & mai sole un
consumatore; ma una persona dotata
di.sensi ed intelligenza, capace di
seegliere come soddisfare i suoi desi-
deri. Un'azienda non & mai solo un'en-
Litd economica, ma un insieme: organi-
co, dotata di persone ¢ mezzi, ‘capaci di
differenziarsi & proporre soddisfazioni
ai desideri delle persone.
Amiamo eomunicare con gusty, in tatta.
samplicita, Funieita della relazione tra
azienda e cliente.”
Con quesie parale Wino Salerime,
Amniinisiratore e Direltore ereativo di
NinoSalemmesiSaget Comunicazione,
ama presentare la sua agenzia,
Un'agenzia di comunicazione pubbliei-
tATia completa, una delle poche nel
meridione, che punta tutto sulla oreati-
vita, la competenza e la congscenza,
Biversi sona i settori merceologiel che
s1 sono affidati alla NinoSalemmet§a-
get. Principalmente il food quali caffs,
farina, aceto, olii, vini, hevande, pasta,
lattiero caseari, cioccolata e-aliri, ma
anche setiori differenti tra loro, dalle
materie plastiche ai sistemi software,
dalla logistica al farmaceutico, dalle
istituzioni alla cosmetica,
1l team & farmato da glovani, ma con
und lunga esperienza sul campo,
capaci di unire la spipliatezza ¢ la
flessibilita propria della loro etd con
I'esperienza di ¢hi si muove in guesto
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A fianco delle imprese con

settore da dlire un deeennio,

' proprio grazie all'ausilie di queste
professionalita che la Nino Salemme &
Sagel ha offenuto riconoscimenti di
livello nazionale e aviato partngrship
gjoint-venture con importanti agenzie
nazionali. J
Traigli obigtivi che Ta
NinoSalemmetSagel si pone, ne emer-
gono due mollo interessanti,

Uno @ quellodi ereare un competente
mercato della
oomunicaziong
dnche nel sud
Italia, "Per
raggiungere
questo obietti-
Vo - sostien
Salenime - &
NEEEssaTio
essele consape-
voli dell'impor-
tanza di tenorsi
costantemente
dggiornati e
Seguire percor-
si di formazio-
ne continua
interna, ed
esterna, crean-
do nelle azign-
de Luna maggio-
re cultura delia
comunicazione;
un'azienda che
gonosce il
valore aggiunto
idella conmunica-

e TR

zione & fattore di creseita sia per gli
mmprenditori del marketing e dsila
comunicazione, chie per l'azienda
stessa’. f
1l secondo obiettivo, ossia la capacita
di porsi neiconfronti del cliente eome
partner e non come fornitore, & per
Salemme anche il vero punto di forza
'dell’agen-
Zid:
La NingSa-
leminetyBa=
.get affianca
€on passic-
e e profes-
sionalita
i I'impresa,
sviluppando
efficaci strategie
di posizionamenta
sul mereato,
apportando reci-
proca ereseita,
"La pitr grande
soddisfazione per
I'agenzia - afferma
Salemme - & veder
cresgere ed affer
mare le imprese-
partner con le
quali si seno
mossi i primj
passi nel mercato
insieme.”
“Credo nelle
imprese meridio-
nali - prosegue
V'imprenditore -

ninosalemme.it

e

............. TR RN e

passione e competenza

hanno un grande poterziale di svilup-
PO e possono essere competitive in uno
scenario sempre pii globale.
Devano perd considerare cha |fevoli-
zione dei' mercati ¢ frenetica e cosi
deve essere la loro dttenzione alle
nuove tecniche o alle nuove tendenze,
Ghi vuole essere.competitivo non pud
esimersi dall’utilizzare il marketing e
la comunicazione pubblicitaria come
poseibili vantaggi.

Greseers insieme pid essere la risposta
giusta’”.

"Negli ultimi tempi - spiega Salemme -
S8i & registrata una maggiore propen-
signe degli imprenditori ad affidare la
gestionedelle proprie campagne di
comunicazione alle agenzis, aiutando i
loro prodotti ad essere pin visibili sul
mercato.

Le ragioni di questo aumento di fidu-
gia sono varie, innanzitutto la consape:
volezza che in un mercato livellato
come quello attnale 1 prodotti hanna
bisagro di bonus significativi per
emergere,

Se a questo asgimngiamo la nascita di
nupve realta professienali, con un
eleyato know how nel mondo della
comunicazione ¢ della pubblicita,
avremo un ulteriore incremento di
fiducia soprattutio al meridione,
‘mercate che negli anni passati'ha visgo
gli imprenditor vitlime di pseudo
prafessionisti, corsari, che hauny
pensato prevalentemente a rienipire le
proprie tasche anziché a conseguire i
risultali sperati dagli investitori.”
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